
 

 

 

 

 

 

名古屋西支部 令和 6 年 11月例会報告 

 

■日 時 ：令和 6年 11 月 19日（火）11：30 ～ 13:00 

■場 所 ：木曽路 瓦町店 

■出席者 ：17 名（内会員 10 名） 

■賛助会員：ネオライフインベストメント㈱、㈱ネオライフ不動産 

      二村弁護士事務所、㈱JCM 

㈱ファブリカコミュニケーションズ、㈱ifオートサービス 

 

１． 支部長挨拶 

 

２． 委員会・役員会報告 

➢ 教育委員会  コンサルティングコースについて 

➢ 広報委員会  賛助会員意見交換会について 

➢ 組織委員会  日新火災 代賠ポイントについて、仲間づくり残５代理店 

➢ CSR委員会  金山駅前地震ティッシュ配り、清掃は天候により中止 

➢ 財務委員会  報告なし 

➢ 企画環境委員会  事業継 3件目標、BCP三重セミナー 

➢ 県役員   11/25 損保協会と保険会社意見交換会 

12/20 会長 LIVE 

2/4 賀詞交歓会 オリエンテーションは既会員も参加可能 

愛知県代協 80周年 功労賞対象の推薦を募集 
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３． 勉強会 

講師：㈱バリュー・エージェント 三輪将太郎さん  

「異業種から転職した今までの回想と抱負」 

リゾートトラストでのご経験から、現在の保険業界が抱える顧客本位の業務運営についてお考えをお話

いただきました。顧客本位とは何かという原点に立ち返り、顧客の要望を先回りして考え行動に移す。 

私自身、日々の業務に追われている中で、改めて顧客本位とは何かを考えなおす良い機会でした。 

 

４． 賛助会員 PR 

・ネオライフインベストメント㈱ 

代協会員からの問い合わせ例の紹介 

・㈱ネオライフ不動産 

空き家マイスター取得者の紹介 

    ・二村弁護士事務所 

      交通事故訴訟 初期相談料無料。気軽にご連絡ください。 

・㈱JCM 

  紹介料増額キャンペーン紹介。 

・㈱ファブリカコミュニケーションズ 

      代理店の声反映 レンタカー10台増車、受付スタッフ増員。 

・㈱ifオートサービス 

  福祉車両の販売紹介。 

 

５． 支部長コメント 

2024年も2カ月をきり、皆様方の今年度目標ほぼ達成されていることでしょう。 

AIの画期的な技術進歩により、あらゆる業界の変革が始まりつつあります。 

最新の情報を武器に最も大切な「心」でお客様に寄り添う代理店として真摯に取り組んで参りましょ

う。毎月の例会に是非ご出席いただき、ご意見・ご要望をお伝え下さい。 


